Power Mapping Steps for Beginners/Pasos de Mapeo el Poder para Principiantes
Created by Gabriella Alvarez, with influence from Karla Zombro and Jennifer Ito (2024)

Basics of Mapping/Basicos del Mapeo:
Horizontal line/Linea horizontal = What is their position on the “agenda”?/; Cual es su posicion sobre la
“agenda”?

- Favor of new/Favor de nuevo or Favor of current/Favor de actual

Vertical line/Linea vertical = How much power or influence do they have to make a change?/; Cuanto
poder tiene para hacer un cambio?
- Higher up on map = more power / Mas arriba en el mapa = mas poder

Starting your map/Empezando su mapa:
Step 1: Determine the problem/Determinar el problema
- What is the problem that your group is trying to address?/; Cual es el problema que su grupo esta
tratando de abordar?

Step 2: Understand the opposing agendas/Entender las agendas opuestas
- With that said, what is the new agenda that your group is promoting?/ Dicho esto, ¢scual es la
nueva agenda que su grupo esta promoviendo?
- What is the current social/political/economic agenda that is causing these problems to
happen?/;Cual es la actual agenda social/politica/econémica que esta causando que estos
problemas sucedan?

Step 3: Identify those affected/Identifica los afectados
- Who are the people or groups affected by your problem?/; Quiénes son las personas o grupos
afectados por su problema?

Step 4: Understand the key battles/Entender las batallas importantes
- What political or social fights are going on right now related to this problem?/; Qué luchas
politicas o sociales hay ahora mismo relacionadas con este problema?

Step 5: Identify the decision makers/Identifica los tomadores de decisiones
- Which decision makers in your area have the power to change this problem?/;Qué tomadores de
decisiones en su area tienen el poder de cambiar este problema?

Step 6: Identify your Opposition and Allies/Identifica su Oposicion y Aliados
- Who is your Opposition (people that want to maintain the current agenda) and how are they
influencing the decision makers in your area?/; Quién es su Oposicion (personas que quieren
mantener la agenda actual) y como influyen en los tomadores de decisiones en su area?
- Who are your Allies (people that agree with your new agenda) and how are they influencing the
decision makers in your area?/; Quiénes son sus Aliados (personas que apoyan su nueva
agenda) y como influyen en los tomadores de decisiones en su area?

Step 7: Assess the situation/Evaluar la situacion
- Is this the full picture? Are we missing anything?
- What stands out the most?



The Problem/El Problema

Favors New Agenda/En Favor de Nueva Agenda Favors Current Agenda/En Favor de Actual Agenda
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